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GOR AFFARER UTOMLANDS
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EXPORTACCELERATOR— GOR AFFARER UTOMLANDS

LAG RISK — TYDLIGA RESULTAT

Vill du expandera utomlands och ta dig in pa nya marknader? Var exportaccelerator hjalper
er komma i gang, arbeta med experter som sjdlva framgangsrikt navigerat
exportprocessen. Ni far en dedikerad kontakt och tillsammans bygger vi upp nya
marknader for ert foretag. Vi hjalper dig att skapa kontakter med kunder, agenter och
distributorer. Vi tar hand om det praktiskt, tillsammans med utvalda regionala
samarbetspartners planerar vi besok och moten pa utvalda marknader och féljer upp tills vi
far affarer.

Vara tjanster, din framgang:
Utvardering av era exportforutsattningar, utveckla er exportplan
Interim ledning av er Exportavdelning
Vi planerar och bokar besok med potentiella kunder, agenter och distributorer
Regionala dedikerade team for att hantera aktiv férsaljning och sociala medier
Regionala tjanster inom administration, juridik och redovisning
Rekryteringar, vi kan etablera kontor eller produktion



EXPORT ACCELERATOR

Exportacceleratorn skapar snabba resultat med begransad budget. Programmet ar
uppdelat i sex moduler, malet &r att du inom sex till tolv manader ska ha tecknat nya
exportaffarer, direkt med kunder eller genom aterférsaljare. Vi erbjuder kvalificerade ledare
och specialister pa timbasis. Vart team &r tillgangligt for dig till en brakdel av kostnaden att
anstalla egen personal.

SEX STEG TILL LYCKADE EXPORTAFFARER

1. Redo for Export: Vi bedomer er exportberedskap, ar ni redo att skapa internationella
varden? Vi utvarderar er affarsplan, personal, ekonomi, juridik, marknadsforing, ledning
och konkurrenskraft.

2. Screening och kontakt: Med hjédlp av vart natverk och sokverktyg identifierar vi
potentiella kunder och aterforséljare. Vi bokar och forbereder moten dar ni far mojlighet
att presentera ert foretag och se pa forutsattningarna for vidare samarbete.

3. Res och besok: Vi planerar och genomfér gemensamma resor dar vi besoker era
potentiella kunder och partners. Ni far mojlighet att ldra kdnna bade manniskorna,
kulturen och foretagen. Vi agerar er lokala guide och representerar er pa vara
gemensamma besok. Vi tar hand om allt det praktiska infor era besok, fran planering till
uppfdljning.

4. Forhandla kontrakt: Vi leder och stottar er genom hela processen for att skriva kontrakt
med utvalda kunder. Processen stods av vart team pa plats, Att ha en lokal representant
forkortar sprak- och kulturbarridrer samt bygger battre lokalt fortroende. Resultatet &r
att vi snabbare kommer till avslut med era nya kunder.

5. Utveckla exportaffaren: Gratulerar till er ny exportaffar, det ar nu arbetet borjar for att
leverera for att Overtraffa kundens forvantningar. Att ha kontinuitet och regional narvaro
ar oftast en forutsattning att agera snabbt och ta vara pa mojligheter. Vi sédkerstéller att
du har ratt personal pa plats och ni kan enkelt skala upp verksamheten efterhand era
affarer expanderar.

6. Momentum: For att skapa dragkraft kan vi ta hand om era lokala sociala medier,
hemsidor och marknadsforing. Genom att vara aktiv pa lokala sprak, med ett
erbjudande som &r anpassat till er malgrupps kulturella preferenser driver vi kunskap
om ert varumarke, produkter och tjanster.



NOTIC — THE CHANGE!

Notic grundades 2015 med fokus pa att hjdlpa foretag strukturera sina processer och
forbattra ledarskap av Niklas Hagerklint. Som nyexaminerad Civilekonom gick jag 1997
Exportradets Exportséljarprogram och har sedan dess arbetat internationellt som séljare,
saljchef, affairsomradeschef och VD. Vi erbjuder affarsradgivning, finansiering och stod vid
omstrukturering. Vi arbetar med att accelerera export och erbjuder utlandska bolag svensk
representation.

Under de senaste turbulenta aren hor vi fran manga foretagare att det finns ett uppdamt

behov av att resa och skapa nya affarer. Darfor tar vi tillvara pa vara erfarenheter och
erbjuder en strukturerad process for exportforsaljning till 1ag risk med hog potential.
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